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บทท่ี 1 

บทน ำ 

1.1 ควำมเป็นมำและควำมส ำคัญ 

 บริษัท ดิลอ้ิงค์ จ ำกัด ประกอบธุรกิจน ำเข้ำสินค้ำจำกต่ำงประเทศและจ ำหน่ำยสินค้ำของ 

แบรนด์ตนเองเพื่อเขำ้มำจดัจ ำหน่ำยให้กบัดีลเล่อ ( Dealer ) ของประเทศเพื่อนบำ้นและตำมศูนยบ์ริกำรของ 

IGGOO ในห้ำงสรรพสินค้ำชั้นน ำ บริษัท ดิลอ้ิงค์ จ ำกัด จ ำหน่ำยสินค้ำประเภทเคร่ืองดูดฝุ่ นหุ่นยนตร์ 

ก่ อ ตั้ ง เ ม่ื อ ปี  พ .ศ  2555 

ทำงบริษัทมีผลกำรด ำเนินงำนกำรสร้ำงธุรกิจท่ีประสบควำมส ำเร็จท่ียำวนำนมำมำกกว่ำ 10 ปี บริษัท 

ไ ด้ มี ก ำ ร ป รั บ ป รุ ง ขั้ น ต อ น ก ำ ร ผ ลิ ต สิ น ค้ ำ แ ล ะ ค ว บ คุ ม คุ ณ ภ ำ พ อ ย่ ำ ง ส ม ่ ำ เส ม อ 

คอยพัฒนำและจน เป็น ท่ีพึ งพอใจกับลู กค้ำจนท ำให้ สิ นค้ำได้ รับม ำตรฐำนทำงอุส ำหกรรม 

และบริษทัยงัคงพฒันำเพื่อเสริมสร้ำงควำมไวว้ำงใจใหก้บัลูกคำ้สูงสุด 

 จำกกำรเขำ้รับกำรสหกิจศึกษำและมีโอกำสร่วมท ำงำนกบัพนกังำนท่ีปรึกษำจึงท ำใหท้รำบวำ่กำรจดั

จ ำห น่ ำยสินค้ำในหน้ ำร้ำนตำมห้ ำงสรรพ สินค้ำนั้ น  ย ังไม่ส ำมำรถบรรลุ ยอดขำยตำม ท่ีตั้ งไว ้

จึงต้องมีกำรออกจัดกิจกรรมพิเศษ (  Special Event ) ตำมงำนต่ำง ๆ เช่น งำนบ้ำนและสวน งำนไอที 

ง ำ น เก ษ ต ร แ ฟ ร์  ท่ี จั ด ขึ้ น  ณ  ศู น ย์ ป ร ะ ชุ ม ใ บ เท ค บ ำ ง น ำ แ ล ะ เ มื อ ง ท อ ง ธ ำ นี 

เพื่ อ เป็ น ก ำรกระ ตุ้น ยอดจ ำห น่ ำยให้ ได้ ยิ่ งขึ้ น ก ว่ ำ ท่ี อยู่ ในห้ ำงส รรพ สิ นค้ ำ  บ ริษัท  ดิ ล อ้ิ งค ์

จึงมีกำรออกมำจดักิจกรรมพิเศษอยำ่งสม ่ำเสมอเพื่อใหผ้ลิตภณัฑข์อง IGGOO ไดย้อดจ ำหน่ำยมำกยิง่ขึ้น 

 ดงันั้นผูจ้ดัท ำจึงมีควำมประสงคท่ี์จะศึกษำในหวัขอ้ “ กำรจดักิจกรรมพิเศษเพื่อส่งเสริมกำรขำย 

ของผลิตภณัฑ ์IGGOO บริษทั ดิลอ้ิงค ์จ ำกดั”  

เพื่อศึกษำขั้นตอนของกำรจดักิจกรรมพิเศษเพื่อส่งเสริมกำรขำยต่อไป 

 

1.2 วัตถุประสงค์ 

เพื่อศึกษำกำรจดักิจกรรมพิเศษ ( Special Events ) ของ บริษทั ดิลอ้ิงค ์จ ำกดั 

1.4 ขอบเขต 

 ศึกษำเฉพำะงำน Power Buy Expo 2019 และ งำน Electronics mid year sale 2019 เท่ำนั้น 

 



 

1.5 ประโยชน์ท่ีคำดว่ำจะได้รับ 

 ไดรั้บรู้และทรำบถึง กำรท ำงำนกำรออกจดักิจกรรมพิเศษเพื่อส่งเสริมกำรขำย 

เพื่อกระตุน้ยอดขำยใหก้บั บริษทั ดิลอ้ิงค ์จ ำกดั  

 



บทที$ 2 

ทบทวนเอกสารและวรรณกรรมที$เกี$ยวข้อง  

 การศึกษาเรื)อง “การจดักิจรรมพิเศษเพื)อส่งเสริมการขาย ของผลิตภณัฑ ์IGGOO บริษทั ดิล

อิ@งค ์จาํกดั” ใชแ้นวคิดดงัต่อไปนี@   

1. แนวคดิและทฤษฎทีี$เกี$ยวกบัการจัดกจิกรรมพเิศษ ( SPECIAL EVENT ) 

 ในประเทศไทย คาํวา่กิจกรรมพิเศษ ( Special Event ) มกัจะถูกใชท้บัศพัท์

ภาษาต่างประเทศวา่ “อีเวน้ท”์ หรือ “อีเวนต”์ จนเป็นที)ยอมรับโดยทั)วไปทั@งในแวดวงวชิาการ

นกัการตลาด นกัสื)อสารการตลาด หรือสื)อมวลชน หากแปลความหมายตามพจนานุกรม Lexitron 

(ศูนยเ์ทคโนโลยอิีเลกทรอนิกส์และคอมพิวเตอร์แห่งชาติ, 2552) แลว้จะหมายถึง เหตุการณ์สาํคญั

การแข่งขนักีฬาหรือผลลพัธ์นกัวชิาการฝั)งตะวนัตกมากมายที)พยายามจะใหค้วามหมายของคาํวา่อี

เวนทด์งัเช่น Getz  (2007:18) บอกวา่อีเวนทห์มายถึง เหตุการณ์ที)เกิดขึ@น ณ เวลาหนึ)งและสถานที)

หนึ)ง ( an occurrence at a given place and time ) หรือกลุ่มของเหตุการณ์พิเศษ ( a special setof 

circumstances ) หรือเหตุการณ์ที)สาํคญัหรือน่าจดจา ( a noteworthy occurrence ) นอกจากนี@ ในงาน

เขียนของ Getz ยงัใชค้าํวา่ Planned events เพื)อเจาะจงหมายถึงกิจกรรมที)จดัขึ@นเพื)อหวงัผลเฉพาะ

อยา่งทั@งทางดา้นเศรษฐกิจวฒันธรรมสงัคมและสิ)งแวดลอ้มซึ)งกิจกรรมที)จดัขึ@นนั@นตอ้งผา่นการคิด

และวางแผนมาอยา่งดีจดัขึ@นเพื)อตอบสนองวตัถุประสงคที์)แตกต่างกนัออกไปแต่มีสิ)งหนึ)งที)ร่วมกนั

ของกิจกรรมเหล่านี@ คือความตอ้งการสร้างหรือมีอิทธิพลต่อประสบการณ์ของแต่ละบุคคลหรือ

ประสบการณ์ร่วมของกลุ่มผูช้มหรือผูเ้ขา้ร่วมงาน(Getz,:21) ซึ) งการสร้างประสบการณ์ใหก้บั

ผูเ้ขา้ร่วมงาน เป็นประเดน็ที)สาํคญัเพราะองคก์รตอ้งการจะสร้างภาพลกัษณ์ต่อองคเ์มื)อคนไทยพดู

ถึงอีเวน้ทน์ั@นโดยส่วนใหญ่ยงัใชจ้ากการทบทวนวรรณกรรมต่าง ๆ 

สามารถสรุปไดว้า่อีเวน้ทข์องคนไทยสามารถหมายถึงกิจกรรมใน 4 แง่มุม 

1. อีเวน้ทที์)มาจากคาํวา่ Special Event หรือกิจกรรมพิเศษ 

2. อีเวน้ทที์)หมายถึง Event Marketing หรือการสื)อสารการตลาดผา่นกิจกรรม ( เกรียงไกร

กาญจนะโภคิน, 2549, 2555 ) ซึ) งบางครั@ งกจ็ะแปลวา่การทากิจกรรมทางการตลาด ( ธีรพนัธ์โล่ห์

ทองคา, 2545 ) 

3. อีเวน้ทที์)อา2หมายถึง Marketing Event ซึ) งอาจแปลไดว้า่กิจกรรมเพื)อการตลาด 



4. อีเวน้ทที์)หมายถึงไดท้ั@งSpecial Event และ Event Marketingจะเห็นไดว้า่คาวา่อีเวน้ท ์( 

Event ) ยงัไม่มีคาํจาํกดัความภาษาไทยที)ชดัเจน เมื)อเอ่ยถึงการจดัอีเวน้ทผ์ูฟั้งกจ็ะคิดไปถึงกิจกรรม

ของหน่วยงานหรือองคก์รต่าง ๆที)จดัขึ@นเป็นพิเศษเพื)อวตัถุประสงคอ์ยา่งใดอยา่งหนึ)งคาํ ๆนี@ ถูกใช้

อยา่งกวา้งขวาง ทาํใหค้นสวนใหญ่เขา้ใจความหมายของคาํนี@  

ประเภทและรูปแบบของกจิกรรมพเิศษแบ่งได้ 2 ประเภทกว้างๆ 

 1. กิจกรรมพิเศษที)สร้างเอง ( Created Event หรือ Self product Event ) หมายถึงกิจกรรม

ทางการตลาดที) องคก์รณ์จดัสร้างขึ@นเอง 

 2. กิจกรรมพิเศษที)ไปร่วมกบัผูอื้)น ( Participating Event หรือ Third-party Event ) หมายถึง

กิจกรรมที)ที)องคก์รณ์หนึ)งไปร่วมกบัอีก องคก์รณ์หนึ)ง 

 

ผู้ศึกษาสรุปได้ว่า  การจดักิจกรรมพิเศษ ( Special Event ) คือการ กาํหนดวาระ

พิเศษขึ@นมา เพื)อช่วยส่งเสริมสินคา้ และชื)อเสียงของบริษทั ใหเ้ป็นที)ยอมรับและอีกทั@งยงัเป็นการ

สร้างความเคลื)อนไหว และการรับรู้ข่าวสารในกลุ่มผูบ้ริโภค โดยการนาํเสนอเหตุการณ์ต่าง ๆ ใหมี้

ความเหมาะสมกบักลุ่มเป้าหมาย ทั@งนี@ทั@งหมดขึ@นอยูก่บัความคิดสร้างสรรคข์องผูจ้ดักิจกรรมพิเศษ

วา่จะดึงส่วนไหนมาใชเ้พื)อให ้ตรงตามเป้าหมายของกลุ่มผูบ้ริโภค และใหเ้หมาะสมกบัฐาน

การตลาดของสินคา้ รูปแบบของกิจกรรมพิเศษนั@นไม่มีกาํหนดตายตวั แต่ตอ้งคาํนึงถึงความตอ้งการ

ของผูบ้ริโภคเป็นสาํคญัที)สุด 

 

2. แนวคดิและทฤษฎทีี$เกี$ยวกบัการส่งเสริมการขาย 

การส่งเสริมการขาย ( SALE PROMOTION ) 

 เป็นการจูงใจที)เสนอคุณค่าพิเศษหรือการจูงใจในผลิตภณัฑแ์ก่คนกลุ่มกลาง ผูบ้ริโภค หรือ 

หน่วยงานขาย โดยมีวตัถุประสงค ์คือ การสร้างยอดขายในงานทนัที ( การโฆษณาและการส่งเสริม

การตลาด. 2540:241 ) 

การส่งเสริมการขาย โดยเฉพาะความหมายของมนั หมายถึง กิจกรรมต่าง ๆ ที)นอกเหนือจากการขาย

โดยใชพ้นกังาน การโฆษณาและการพิมพเ์ผยแพร่ซึ)งกระตุน้เร้าการซื@อของผูบ้ริโภค กระตุน้ใหก้าร

ปฏิบติังานของตวัแทนจาํหน่ายมีความสมัฤทธิa ผล เช่น การแสดงสินคา้ การแสดงงานสินคา้ งาน



แสดงการปฏิบติังานของสินคา้ และความพยายามในการขายต่าง ๆ ที)มิไดเ้กิดขึ@นเป็นปกติประจาํวนั 

( สมาคมนกัการตลาดแห่งสหรัฐอเมริกา: American Marketing Association ) จากคาํ จาํกดัความ

ดงักล่าวสรุปไดว้า่นกัการตลาดแต่ละท่านใหค้วามหมายที)ไกลเ้คียงกนัมาก จึงพอสรุปไดว้า่ การ

ส่งเสริมการขาย คือ “ การสร้างแรงจูงใจเพื)อกระตุน้ใหก้ลุ่มเป้าหมายมีความตอ้งการในการซื@อ

สินคา้ในช่วงเวลาใดเวลาหนึ)งในระยะเวลาอนัจาํกดั ” การส่งเสริมการขายเป็นการกระตุน้การ

ตดัสินใจซื@อสินคา้หรือบริการ โดยอาจทาํการส่งเสริมการขาย ขายโดยตรงสู่ผูบ้ริโภคคนสุดทา้ย ( 

กลยทุธ์ Pull ) หรือการส่งเสริมการขายไปยงัช่องทางกระจายสินคา้ต่าง ๆ ( กลยทุธ์ Push ) 

ความสําคญัของการส่งเสริมการขาย 

 1. การส่งเสริมการขายเป็นการใหสิ้)งจูงใจพิเศษเพื)อใหซื้@อ ( Extra incentive to buy ) 

 2. การส่งเสริมการขายเป็นเครื)องมือกระตุน้ ( Acceleration tool ) 

 3. การส่งเสริมการขายถือวา่ใชจู้งใจกลุ่มต่าง ๆสามกลุ่ม คือ ผูบ้ริโภค คนกลาง หรือผูจ้ดั

จาํหน่ายและพนกังานขาย ( Consumer, Middleman or distributor and salesman orsales force ) ( 

การโฆษณาและส่งเสริมการตลาด 2540:241 ) 

 

 

 

 

วตัถุประสงค์การส่งเสริมการขาย 

1. กระตุน้ใหเ้กิดการทดลองใชผ้ลิตภณัฑ ์( Encouraging trial of new product or brand ) 

วตัถุประสงคนี์@ เป็นที)นิยมใชม้าก ในการแนะนาํ การส่งเสริมการขายเพื)อใหเ้กิดการทดลองใชสิ้นคา้

ใหม่ที)นิยมใชก้นัเป็นอยา่งมากเป็นสินคา้สะดวกซื@อ โดยวธีิการแจกตวัอยา่ง ของ คูปอง หรือแลก

ซื@อสินคา้และ การลดราคาเป็นตน้ 

 2. กระตุน้ใหผู้ซื้@อผลิตภณัฑใ์หม่ ( Encouraging repurchase of new product or brand ) 

วตัถุประสงคเ์พื)อใหเ้กิดการทดลองใชแ้ละกระตุน้ใหซื้@อผลิตภณัฑใ์หม่ ถา้เป็นสินคา้สะดวกซื@อ 

หลงัจากผูบ้ริโภคๆดท้ดลองใชแ้ลว้มีความรู้สึกวา่สินคา้มีคุณภาพดีกจ็ะซื@อผลิตภณัฑใ์หม่กนั การ



ส่งเสริมการขายที)นิยมนาํมาใชเ้พื)อใหเ้กิดการซื@อผลิตภณัฑ ์คือคูปองที)แจกไปพร้อมกบัของ 

ตวัอยา่งของคูปองที)แจกไปพร้อมกบัการโฆษณาในนิตยสารหรือของแถมต่าง ๆ เป็นตน้ 

 3. เพิ)มการบริโภคในตราสินคา้เดิมที)มีอยู ่( Increasing consumption of established brand ) 

ตราสินคา้เดิมที)บริษทัมีอยูแ่ลว้ ตอ้งหาวธีิการที)จะป้องกนัลูกคา้เอาไว ้และหาวธีิการต่อสู้แข่งขนัทั@ง

ที)มีอยูเ่ดิม และที)กาํลงัเขา้มาใหม่ดว้ย ซึ) งมีผลทาํใหบ้ริษทั สามารถเพิ)มยอดขาย เพิ)มส่วนครอง

การตลาดและป้องกนัส่วนครองการตลาดเอาไวไ้ด ้วธีิการเพิ)มยอดขาย มีดงันี@  

 3.1 ระบุการใชใ้หม่ ( Identifying new use ) วธีิเพิ)มการบริโภควธีิหนึ)งกคื็อ การชี@ ถึง

ประโยชน์ของสินคา้ 

 3.2 ดึงผูที้)ไม่เคยใชห้นัมาใช ้( Attracting nonusers of brand of product ) เป็นความพยายาม

ที)จะดึงผูบ้ริโภคที)ไม่เคยใชผ้ลิตภณัฑ ์ใหม้าใชผ้ลิตภณัฑ ์

 3.3 ดึงผูใ้ชผ้ลิตภณัฑข์องคู่แข่ง ( Attracting uses of competitive product ) การจดักิจกรรม

ส่งเสริมการขายเพื)อเพิ)มยอดขาย ยอดขายที)จะเพิ)มขึ@นไดน้ั@นจะตอ้งดึงลูกคา้ของคู่แข่งขนั เช่น 

หา้งสรรพสินคา้จดักิจกรรมชิงโชค ลด แลก แจก แถม ยอดขายที)เพิ)มขึ@นเกิดจากลูกคา้ของคู่แข่ง

เปลี)ยนใจมาซื@อสินคา้ 

 3.4 กระตุน้ใหซื้@อมากขึ@น หรือขนาดใหญ่ขึ@น ( Encouraging multipke of lager size 

purchase ) การใชหี้บห่อส่วนเพิ)ม การใหส่้วนลด และของแถมต่าง ๆทาํใหลู้กคา้เกิดการซื@อสินคา้ 

4. การป้องกนัส่วนครองตลาดหรือตาํแหน่งผลิตภณัฑ ์( Dedending market shared of position ) 

จากการที)ค่แข่งขนัเพิ)มการใชโ้ฆษณาและการส่งเสริมการขายมากขึ@น ทาํใหห้ลายบริษทัตอ้งใช้

โปรแกรมการส่งเสริมการขายเพื)อยดึลูกคา้เดิมไว ้และสร้างลูกคา้ใหม่ ในคณะเดียวกนักต็อ้ง

ป้องกนัส่วนแบ่ง 

การตลาดเอาไวใ้หไ้ด ้การป้องกนัส่วนแบ่งการตลาดอาจจะใชเ้ทคนิคการส่งเสริมการขายต่าง ๆ 

เช่น การใชคู้ปองหีบห่อส่วนเพิ)ม การใหส่้วนลด การใหเ้ป็นของแถม เป็นตน้ 

5. สนบัสนุนความพยายามทางการโฆษณาและการโฆษณา ( Encouraging advertising and 

marketing effort ) การส่งเสริมการขายถือวา่ช่วยสนบัสนุนการโฆษณา และการใชเ้ครื)องมือทาง

การตลาด เช่น การชิงโชค การแข่งขนั จะช่วยดึงความตั@งใจและดึงดูดความน่าสนใจในข่าวสารการ

โฆษณาผลิตภณัฑ ์โปรแกรมการส่งเสริมการขายที)มุ่งสู่ผูบ้ริโภคและคนกลางจะกระตุน้ใหผู้ค้า้ปลีก

สะสมสินคา้  



 

ผู้ศึกษาสรุปได้ว่า  แนวคิดและทฤษฎีที)เกี)ยวกบัการส่งเสริมการขาย  ธุระกิจที)ประสบ

ความสาํเร็จไดส่้วนใหญ่มีปัจจยัหลกัมาจากหลกัแผนการตลาดที)ดี นั@นกคื็อ การนาํกลยทุธ์ต่าง ๆ เขา้

มาใชใ้นการวางแผนเพื)อกระตุน้ยอดขายหรือทาํใหธุ้ระกิจเคลื)อนไหวในช่วงเวลาใดเวลาหนึ)ง การ

ส่งเสริมการขาย หรือ Sale Promotion มีบทบาทที)สาํคญัมากในภาวะที)การตลาดมีการแข่งขนัสูง

เพราะเป็นสิ)งที)ชี@นาํ ใหลู้กคา้เห็นถึงความแตกต่างระหวา่งแบรนดแ์ละสามารถเอาชนะคู่แข่งหรือ

แบ่งพื@นที)การตลาดไดไ้ม่มาก กน็อ้ย 

 

 



บทท่ี 3 

รายระเอียดการปฏิบัติงาน 

3.1 ช่ือและสถานท่ีตั้งของสถานประกอบการ 

 3.1.1 ช่ือสถานประกอบการ บริษทั ดิลอ้ิงค ์จ ากดั  

3.1.2 ท่ีตั้งสถานประกอบการ 299/125 หมู่บา้น อารียาแมนดาริน่า ถนน 

สุทธิสารวินิจฉยัสามเสนนอก  แขวงสามเสนนอก เขตหว้ยขวาง 

กทม. 10310 

 โทรศพัท.์02-274-8528 089-456-3233 

 EMAIL.iggoothailand@hotmail.com 

 LINE ID.@IGGOO 

 

ภาพประกอบ 3.1 แผนท่ีตั้งของ บริษัท ดิลอิง้ค์ จ ากดั 

3.2 ลกัษณะการประกอบการผลติภัณฑ์  



IGGOO เป็น แบรนด์ภายใตข้อง บริษทั ดิลอ้ิงค์ จ ากัด ท่ีจ าหน่ายเคร่ืองดูดฝุ่ นอตัโนมติั โดยมีผลิตภัณฑ ์

IGGOO เ ป็ น เ ป้ า ห ม า ย ใ น ก า ร ด า เ นิ น  ธุ ร กิ จ ข อ ง บ ริ ษั ท  ดิ ล อ้ิ ง ค์  เ พื่ อ 

พั ฒ น า คุ ณ ภ าพ ข อ ง สิ น ค้ า เพื่ อ ใ ห้ เ ป็ น ท่ี พึ ง พ อ ใ จ กั บ ลู ก ค้ า ท่ี ใ ช้ สิ น ค้ า ข อ ง  ดิ ล อ้ิ ง ค ์

อยูแ่ละพฒันาสินคา้ในราคาท่ีไม่แพง แต่ของท่ีไดไ้ป เทียบเท่ากบั ระดบั Premium เลยทีเดียว 

 

3.3 รูปแบบการจัดองค์กรและการบริหารงานขององค์กร 

 รูปแบบการจัดงานของบริษัท ดิลอ้ิงค์ จ ากัด องค์กรมีผู ้ บริหารคือ คุณ  ภู สิต ชัชวานิชกุล 

เป็นผูอ้อกแบบแผนงานให้กบั คุณ ทศพล เลิศวิริยะกมลผูจ้ดัการอีกที เพื่อให้หา สถานท่ีต่าง ๆตาม ใบเทค 

ตามเมืองทอง เพื่อจดับูทออกบูท หรือตามงาน Event ต่าง ๆ และ คุณทศพล เป็นคนหาท่ีทางในการออก 

Event และยงัเป็นคนจดัการเก่ียวกับการหาคนมาจดักิจกรรมพิเศษตาม บูทท่ีไปออกและเป็นคนสั่งการ 

สั่งงานทั้งหมดของ การ ออกบูท ของบริษทั ในนามผลิตภณัฑ ์IGGOO 

            

ผู้บริหารระดับสูง 

         คุณ ภูสิต ชัชวานิกุล 

 

  คุณประเสริฐ  เลิศวิริยะกมล 
   รองผู้บริหาร 

 

คุณอุดม แซ่ตั้ง     คุณสิรภัทร มณีสว่างวงศ์  คุณทศพล เลศิวิริยะกมล 
        ผู้จัดการทั่วไป                           ผู้จัดการฝ่ายการตลาด                                  ผู้จัดการ 

รูปท่ี 3.2 ต าแหน่งงานของพนักงานบริษัท Deal Inc.co.ltd จ ากดั 

3.4 ต าแหน่งงานและลกัษณะงานท่ีนักศึกษาได้รับมอบหมาย 

 3.4.1 ต าแหน่งงานท่ีนักศึกษาได้รับมอบหมาย 

นาย ลพัธ์วิทย ์ลู่สุวรรณเลิศ  

ต าแหน่ง การจดักิจดรรมพิเศษเพื่อส่งเสริมการขาย 

3.4.2 ลกัษณะงานท่ีนักศึกษาได้รับมอบหมาย 



   1. จดักิจกรรมพิเศษตามงานพิเศษต่าง ( Special Event )  

 

3.5 ช่ือและต าแหน่งงานของพนักงานที่ปรึกษา 

 นาย ทศพล เลิศวิริยะกมล  ต าแหน่งงาน ผูจ้ดัการฝ่ายบุคคล 

3.6 ระยะเวลาท่ี ปฏิบัติงาน 

 3.6.1 ระยะเวลาในการด าเนินงานตั้งแต่ 14 พฤษภาคม พ.ศ 2562 ถึงวนัท่ี 31 สิงหาคม พ.ศ 2562 

 3.6.2 วนัเวลาในการปฏิบติัสหกิจ วนัจนัทร์ - วนัศุกร์ เวลา 10.00 น. – 16.30 น. และเวลา 

ออกท ากิจกรรมพิเศษและจดับูธในงาน เวลา 20.30 น. – 22.30 น. 

3.7 ขั้นตอนและวิธีการด าเนินงาน 

ขั้นตอนและวิธีการด าเนินงานเพื่อการเสนอผลงานและพฒันาการของการปฏิบติังานสหกิจศึกษา 

ระยะเวลา รายระเอียดปฏิบัติงานสหกจิ 

สัปดาห์ท่ี 1 ส ารวจบริษทัและศึกษาระบบการท างานภายในหน่วยงานของตวัเอง 

สัปดาห์ท่ี 2 ออกศึกษางานติดตามพี่เล้ียงไปดูงานตามท่ีต่าง ๆ 

สัปดาห์ท่ี 3 เร่ิมท างานตามระบบของบริษทั ออกจดักิจกรรมคร้ังแรก ไบเทคบางนา 

สัปดาห์ท่ี 4 เขา้ประชุมงานการจดักิจกรรมพิเศษ 

สัปดาห์ท่ี 5 รับมอบหมายให้ตรวจสอบและวิธีเช็คสินคา้ในสตอ้ก 

สัปดาห์ท่ี 6 เร่ิมศึกษาการออกแบบโบรชวัร์ส่งเสริมการขายๆ 

สัปดาห์ท่ี 7 เร่ิมฝึกท าโบรชวัร์ โปรโมชัน่เพื่อส่งเสริมการขาย 

สัปดาห์ท่ี 8 ออกไปศึกษาบูทตามหา้งสรรพสินคา้เพื่อท่ีจะไปยนืจ าหน่าย 

สัปดาห์ท่ี 9 รับมอบหมายใหไ้ปยนืคุมบูธท่ี เดอะมอลงามวงวานศ ์Robonson 

สัปดาห์ท่ี 10 ออกกิจกรรมพิเศษ ณ อิมแพคอารีน่า เมืองทองธานี 

สัปดาห์ท่ี 11 รับมอบหมายใหไ้ปยนืคุมบูทท่ี เดอะมอลงามวงวานศ ์Robinson 



สัปดาห์ท่ี 12 รับมอบหมายใหไ้ปยนืคุมบูธท่ี เซ็นทรัล เวสเกต 

สัปดาห์ท่ี 13 ออกแบบและผลิตส่ือโบรชวัร์ในการจดักิจกรรมพิเศษ 

สัปดาห์ท่ี 14 ออกงานกิจกรรมพิเศษ ณ อิมแพคอารีน่า เมืองทองธานี 

สัปดาห์ท่ี 15 รับมอบหมายใหไ้ปยนืคุมบูธท่ี เดอะมอลงามวงวานศ ์Robinson 

สัปดาห์ท่ี 16 ออกงานกิจกรรมพิเศษ ณ ไบเทคบางนา 

    

3.8 อุปกรณ์และเคร่ืองมือท่ีใช้ 

 3.8.1 อุปกรณ์ด้านฮาร์ดแวร์ท่ีใช้ 

1. คอมพิวเตอร์ 

2. เคร่ืองรูดบตัรเครดิต 

 

3.8.2 อุปกรณ์ด้าน ซอฟแวร์ ท่ีใช้ 

  1. โปรแกรม Adobe Photoshop cc 2017 

  2. โปรแกรม Microsoft word 

 

 



บทท่ี 4 

รายงานผลการปฏิบัติงาน 

 จ า ก ก า ร ท่ี ไ ด้ ป ฏิ บั ติ ง า น ใ น บ ริ ษั ท  ดิ ล อ้ิ ง ค์  จ า กั ด  ผู ้ น า เข้ า ผ ลิ ต ภั ณ ฑ์  IGGOO 

ผูศึ้กษาได้เรียนรู้ถึงการจัดกิจกรรมพิเศษภายใต้งานต่าง  ๆ  เช่น งาน Power Buy Expo 2019 และ งาน 

Electronics Mid Year Sale 2019 ง า น ข อ ง  บ ริ ษั ท  ดิ ล อ้ิ ง ค์  จ า กั ด  เ ป็ น ง า น 

จั ด กิ จ ก ร ร ม พิ เ ศ ษ เ ป็ น ก า ร ก ร ะ ตุ้ น ย อ ด ข า ย ใ ห้ กั บ บ ริ ษั ท 

เน่ืองจากการท่ีจ าหน่ายสินคา้ตามห้างสรรพสินคา้ยงัไม่สามารถสร้างผลก าไลและยอดขายให้กับบริษทั 

ไดเ้ท่าท่ีควรจึงท าการ ออกจดักิจกรรมพิเศษ โดยการปฏิบติังานท าใหท้ราบถึงขั้นตอนการปฏิบติังานดงัน้ี 

 

ขั้นตอนการปฏิบัติงานของฝ่ายการจัดกจิกรรมพเิศษ 

 การท างานของฝ่าย จดักิจกรรมพิเศษ หลงัจากการประชุม การจดั งาน อีเวน้ท์  ของแต่ละสถานท่ี 

คุณ ทศพล เลิศวิริยกมล (พนักงานท่ีปรึกษา) เป็นผูก้  าหนดสถานท่ีจดังาน หลังจากได้สถานท่ี จัดงาน 

พ นั ก ง า น ท่ี ป รึ ก ษ า จึ ง ป ร ะ ชุ ม นั ก ศึ ก ษ าส ห กิ จ เพื่ อ ท่ี จ ะ อ อ ก ไ ป จั ด กิ จ ก ร ร ม พิ เศ ษ  

และแจกแจงต าแหน่งในการท างานต่าง ๆ ตั้งแต่ตน้จนจบงาน  

 ต่อไปน้ี ผู ้รายงานจะขออธิบายขั้นตอนการจัดกิจกรรมพิเศษ โดยยกกรณี  2 งานหลัก ได้แก่ 

กิ จ ก ร ร ม เ ปิ ด บู ท  Power Buy Expo 2019 แ ล ะ  ง า น  Electronics mid year sale 2019 

ซ่ึงจะอธิบายรายละเอียดดงัต่อไปน้ี 

 

การจัดกจิกรรมพเิศษ (Special Event) งาน Power Buy Expo 2019 

 ส าหรับงานดงักล่าวจดัขึ้น ณ ไบเทคบางนา ระหวา่งวนัท่ี 17-26 พฤษภาคม พ.ศ 2562 

 เ ร่ิ ม จ า ก พ นั ก ง า น ท่ี ป รึ ก ษ า ติ ด ต่ อ  ส ถ า น ท่ี เพื่ อ จ อ ง พื้ น ท่ี  ท่ี จ ะ จั ด ตั้ ง บู ธ 

เพื่อท่ีจะน าสินคา้ของผลิตภณัฑ ์IGGOO เขา้ไปจดัจ าหน่ายภายในงาน  

 

 

 



 

ภาพประกอบท่ี 4.1 งานแสดงสินคา้ Power Buy Expo 2019 ณ ไบเทคบางนา 

 

เป็นงานจดัแสดงโชวแ์ละจ าหน่ายสินคา้ Electronic เคร่ืองใชไ้ฟฟ้าต่าง ๆ ไม่ว่าจะเป็น ทีวี โทรสัพ 

เคร่ืองซักผา้ เคร่ืองดูดฝุ่ นและอีกหลากหลายท่ี จ าหน่ายภายในงาน รวมถึง สินคา้จาก แบรนด์ ของ IGGOO 

ดว้ย ท่ีน าเขา้มาจดัจ าหน่ายภายในงาน 

ขั้นตอนก่อนการจัดงาน ( Pre-production ) 

 ห ลั ง จ า ก ก า ร ป ร ะ ชุ ม เ ร่ื อ ง ข อ ง ก า ร อ อ ก ง า น  Power Buy Expo 2019 แ ล้ ว 

ง าน ท่ี ผู ้ ศึ ก ษ าได้ รั บ ไม่ ว่ า จ ะ เป็ น ก าร  น า ท่ี แ ส ด งโช ว์ สิ น ค้ า ท่ี จ ะน า ไป จัด ตั้ ง ใน ส ถ าน ท่ี 

ท่ี จั ด ง า น ไ ป ป ร ะ ก อ บ เพื่ อ จั ด ว า ง สิ น ค้ า  เ ช็ ค ค ว า ม เ รี ย บ ร้ อ ย ข อ ง บู ท ง า น 

และในเร่ืองของไฟฟ้าของบูธกิจกรรมและอุปกรณ์อ่ืน ๆ ท่ีเก่ียวขอ้ง เพื่อใหก้ารจดั ตั้งบูธสมบูรณ์แบบ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

ภาพประกอบท่ี 4.2 ประชุมก่อนวนัจดังาน 

 

ก า ร ป ร ะ ชุ ม ผู ้ อ อ ก บู ธ ง า น  Power Buy Expo  ก่ อ น เ ข้ า จั ด บู ธ 

เ ป็ น ก า ร เ ข้ า ไ ป ป ร ะ ชุ ม กั บ พ นั ก ง า น ท่ี ป รึ ก ษ า แ ล ะ เ พื่ อ น นั ก ศึ ก ษ า 

ร ว ม ถึ ง ผู ้ ค น ท่ี จ ะ น า สิ น ค้ า เ ข้ า ม า จ า ห น่ า ย ภ า ย ใ น ง า น 

เพื่ อ ให้ ทราบ ถึ งงาน ท่ี จะจัดขึ้ นมาว่า เป็ นงาน เก่ี ยวกะอะไรบ้ าง  จะ มีอะไรมาขายภายในงาน 

รวมถึงการจัดจองพื้ น ท่ีจัดแสดงสินค้า การจัดกิจกรรมต่าง ๆก่อนวัน เปิดงานจริงเพื่ อให้ทราบ 

ถึงรายระเอียดภายในงาน 

 

ขั้นตอนการเตรียมจัดงาน  

 ผู ้ ศึ ก ษ าไ ด้ รั บ ม อบ ห ม าย ให้ ท า ก าร จั ด เต รี ย ม ข อ งจั ด บู ธ  ท่ี น าม าจ าก บ ริษั ท เพื่ อ 

ท่ีจะน ามาจัดตั้ งให้เป็นท่ีเรียบร้อย ส าหรับแสดงสินค้าตัวโชว์ในงานได้ และหลังจากท าการติดตั้ งบูธ 

เส ร็ จ เรี ย บ แ ล้ ว ต้ อ งน า  สิ น ค้ า ท่ี จ ะ จ า ห น่ า ย ใน ง าน เข้ า ม า จั ด เรี ย ง ว า ง ให้ เป็ น ร ะ เบี ย บ 

เ ช็ ค ส ต้ อ ก สิ น ค้ า ว่ า สิ น ค้ า ท่ี น า ม า ข า ด เ กิ ด ห รื อ ไ ม่ 

สินคา้น ามาถูกตอ้งหรือป่าวใหทุ้กอยา่งสมบูรณ์ท่ีสุดก่อนการเปิดบูธ 

 

 

 

 

 

 



 

ภาพประกอบท่ี 4.3 เตรียมโหลดของลงจากรถ 

 

ก่ อ น เ ต รี ย ม ย ก ตู้ แ ส ด ง โ ช ว์ สิ น ค้ า ท่ี น า ม า จ า ก  บ ริ ษั ท  ล ง จ า ก ร ถ 

ต้องเข้าไปภายในสถานท่ีงานก่อนกับพนักงานท่ีปรึกษาเพื่อเช็ค ความเรียบร้อยของบูธท่ีจองไว้ว่าอยู ่

ล้ อ ค ไ ห น  แ ล ะ เช็ ค ไ ฟ  ท่ี อ ยู่ ใ น บู ธ ข อ ง  IGGOO ให้ เรี ย บ ร้ อ ย  เช็ ค ค ว าม ก ว้ า ง ข อ งพื้ น ท่ี 

ก่อนท่ีจะน าตู้แสดงโชว์สินค้าเข้าไปจัดตั้ งภายในงาน เพื่อวางสินค้าท่ีจะแสดงโชว์ในงาน ณ สถานท่ี 

ใบเทคบางนา 

 

 

ภาพประกอบท่ี 4.4 ตรวจสอบพื้นท่ี ท่ีจองไวภ้ายในงาน 

 

 เ ข้ า ม า ภ า ย ใ น ส ถ า น ท่ี จั ด ง า น กั บ พ นั ก ง า น ท่ี ป รึ ก ษ า 

เพื่อเตรียมสถานท่ีให้เรียบร้อยก่อนน าท่ีจดัแสดงโชวสิ์นคา้เขา้มาจดัตั้งภายในงาน แต่เน่ืองจาก บูธท่ีไดม้า 



มีขนาดท่ีใหญ่กว่าปกติ เลยตอ้ง จดัหา ตูว้างโชว์สินคา้มาเพิ่มเพื่อไม่ให้บูธท่ีมีขนาดใหญ่โล่ง จนเกินไป 

และบูธท่ีไดม้า อยูติ่ดกบั คู่แข่ง เลยตอ้งท าการจดั บูธใหน่้าสนใจและ โชวสิ์นคา้ใหเ้ด่นกวา่ แบรนดอ่ื์นๆ 

 

ภาพประกอบท่ี  4.5 ยกอุปกรณ์ท่ีวางสินคา้แสดงโชว ์

 

ห ลั ง จ า ก  เ ช็ ค ส ถ า น ท่ี ตั้ ง บู ธ  IGGOO 

เรี ย บ ร้ อ ย แ ล้ ว ก็ เต รี ย ม จั ด ว าง ตู้ แ ส ด ง โช ว์ สิ น ค้ า ใน พื้ น ท่ี จั ด แ ส ด ง ง าน ข อ ง  บู ธ  IGGOO 

ท่ี จ อ งไ ว้ เพื่ อ น า สิ น ค้ า ท่ี จ ะ จัด แส ด งโช ว์ ใน ง าน เข้ าม าล ง ใน บู ธ ง าน  แ ล ะ ต้ อ งท าก ารจัด 

วางใหเ้ป็นระเบียบก่อนท่ี จะจดัวางสินคา้ท่ีจะจ าหน่ายลงไปท่ีจดัแสดงโชวสิ์นคา้  

 

 

ภาพประกอบท่ี 4.6 จ าวางสินคา้ใหเ้ป็นระเบียบ 

 



จั ด ว า ง สิ น ค้ า ท่ี จ ะ จ า ห น่ า ย ให้ เป็ น ร ะ เบี ย บ เรี ย บ ร้ อ ย  เช่ น  ไ ฟ แ ส ง โ ซ ล่ า เซ ล ล ์

เ ค ร่ื อ ง ดู ด ฝุ่ น หุ่ น ย น ต ร์ อั จ ฉ ริ ย ะ ค ว ร น า สิ น ค้ า ตั ว  Top สุ ด ข อ ง  แ บ ร น ด ์

ออกมาตั้งโชว์เพื่อท าให้สินคา้เป็นท่ีสะดุดตาของลูกคา้ท่ีเดินผ่านไปผ่านมาๆ เพราะเน่ืองจากภายในงาน 

มีหลายแบรด์ท่ีขาย เคร่ืองดูดฝุ่ นหุ่นยนตร์ อัจฉริยะ จึงต้องท า สินค้าท่ีจัดแสดงโชว์ให้โดดเด่นกว่า 

แบรนดอ่ื์น ๆ 

 

ภาพประกอบท่ี 4.7 จดัเตรียมบูธจ าหน่ายสินคา้เสร็จส้ิน 

 

หลงัจากการ ยกของจดัแสดงสินคา้ และน าสินคา้ท่ีจะจ าหน่ายเขา้มาจดัเรียงให้เรียบร้อยหลงัจาก 

จั ด เรี ย ง สิ น ค้ า ค ร บ ทั้ ง ห ม ด มี  ไ ฟ แ ส ง โ ซ ล่ า เซ ล ล์  เค ร่ื อ ง ดู ด ฝุ่ น หุ่ น ย น ต ร์  อั จ ฉ ริ ย ะ 

เช็ ค ส ต้ อ ก สิ น ค้ าทั้ งห ม ด ท่ี น า เข้ าม าจัด จ าห น่ าย เพื่ อ แ จ้ ง ให้  พ นั ก ง าน ท่ี ป รึ กษ าท ราบ ว่ า 

สินค้าท่ีน า เข้ามาจัดจ าห น่ าย ครบ  ขาด  เกินห รือไม่  หลังจาก เช็ค สินค้าครบทั้ งหมด นัก ศึกษา 

ต้ อ ง แ จ้ ง พ นั ก ง า น ท่ี ป รึ ก ษ า  ใ ห้ ท ร า บ ถึ ง จ า 

นวนสินคา้ท่ีน าเขา้มาทั้งหมดก่อนและเช็คความเรียบร้อยก่อนของบูธทั้งหมด เปิดบูธในวนัถดัไป 

 

ขั้นตอนการจ าหน่ายสินค้า 

 ผู ้ศึ กษาได้ รับมอบหมายหน้าท่ี  จากคุ ณ  ทศพล  ทั้ งใน เร่ืองของการ จัดจ าห น่ ายสินค้า 

ศึกษาราคาโปรโมชั่น  เพื่ อ เป รียบ เทียบกับคู่ แข่ ง เพื่ อไม่ ให้  สินค้าท่ี จัดโปรโมชั่นด้อยกว่าของ 

ยี่ห้ออ่ืนท่ีจ าหน่ายภายในงานจึงต้องมีกลยุทธ์ในการขายทั้ งในเร่ือง ของการพูดคุยบอกโปรโมชั่น 

สินคา้ใหช้ดัเจน และท าสินคา้ใหเ้ป็นท่ีน่าสนใจ เพื่อใหผู้บ้ริโภคเขา้ใจและไม่บิดเบือนสินคา้ท่ีจ าหน่าย 

 



 

 

 

 

ภาพประกอบท่ี 4.8 การขายผลิตภณัฑ ์ของ IGGOO 

 

การขายสินคา้ในราคาโปรโมชัน่ ในการจ าหน่ายสินคา้นั้นตอ้งใช้กลยุทธ์หลายรูปแบบทั้งในเร่ือง 

ของการพูด บุคคลิภาพและการจ า สรรพคุณของสินค้าแต่ละประเภทท่ีจ าหน่ายและโปรโมชั่นท่ี ทาง 

IGGOO จัดขึ้ น  คือ  ซ้ื อ  1แถม1 ในราคาท่ีถูกกว่า  ค ร่ึงนึ ง ท่ี ใช้  กลยุทธ์ น้ี ก็ เพื่ อ ดึงดูดความสนใจ 

ของลูกคา้ใหส้นใน ในผลิตภณัฑข์อง IGGOO และซ้ือผลิตภณัฑข์องเรา  

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

การจัดกจิกรรมพเิศษ (Special Event) งาน ELECTRONICS MID YEAR SALE 2019 

ส าหรับงานดงักล่าวจดัขึ้น ณ เมืองทองธานี ระหวา่งวนัท่ี 6-14 กรกฎาคม พ.ศ 2562  

เ ร่ิ ม จ าก  พ นั ก ง าน ท่ี ป รึ ก ษ าได้ รั บ ค าสั่ งม าจ าก  ป ระ ธ าน บ ริษั ท ให้ จัด ห าส ถ าน ท่ี 

ในการจัดแสดงโชว์สินค้าของบริษัท  หลังจากท่ีพนักงาน ท่ีปรึกษาได้รับค าสั่ งมาเรียบร้อยแล้ว 

ต้องจัดเตรียมหา สถานท่ีและเม่ือหาสถานท่ีได้แล้ว ต้องติดต่อประสานงานกับ พนักงานท่ีคุมงานท่ี 

เมืองทองธานี เพื่อท่ีจะจองบูธ เพื่อให้ได้ ลอ้ก ท่ีเหมาะสมแก่การ จ าหน่ายสินคา้ ของผลิตภณัฑ์ IGGOO 

ห ลั ง จ า ก ท่ี ติ ด ต่ อ ห า ส ถ า น ท่ี แ ล ะ ไ ด้ จ อ ง ท่ี จั ด ตั้ ง บู ธ เ รี ย บ ร้ อ ย แ ล้ ว 

พนกังานท่ีปรึกษาจะน าค าสั่งมาบอกนกัศึกษาวา่ตอ้งท าหนา้ท่ีอะไรบา้งในการจดักิจกรรมพิเศษ  

 

ภาพประกอบท่ี 4.9 งาน Electronics mid year sale 2019 

จัดขึ้ น  ณ  สถาน ท่ี  เมื องทองธานี  เป็นงานจัดแสดงโชว์และจ าห น่ ายสินค้า  Electronics 

เค ร่ือ งใช้ ไฟ ฟ้ า  และ สิ น ค้ า อ่ืน  ๆ อีกม ากม ายและ เป็ น งาน เปิ ดตัว สิ น ค้ า  ข อ งทุ ก  ๆ แบ รนด ์

รวมถึงการเข้าร่วมจัดกิจกรรมพิเศษของ ผลิตภัณฑ์ IGGOO ด้วย ท่ีน าสินค้า มาจัดจ าหน่ายภายใต้งาน 

Electronics mid year sale 2019 

ขั้นตอนก่อนการจัดงาน ( Pre-production ) 

 ห ลั ง จ า ก ก า ร ป ร ะ ชุ ม เ ร่ื อ ง ข อ ง ก า ร อ อ ก ง า น  Power Buy Expo 2019 แ ล้ ว 

ง าน ท่ี ผู ้ ศึ ก ษ าได้ รั บ ไม่ ว่ า จ ะ เป็ น ก าร  น า ท่ี แ ส ด งโช ว์ สิ น ค้ า ท่ี จ ะน า ไป จัด ตั้ ง ใน ส ถ าน ท่ี 



ท่ี จั ด ง า น ไ ป ป ร ะ ก อ บ เพื่ อ จั ด ว า ง สิ น ค้ า  เ ช็ ค ค ว า ม เ รี ย บ ร้ อ ย ข อ ง บู ท ง า น 

และในเร่ืองของไฟฟ้าของบูธกิจกรรมและอุปกรณ์อ่ืน ๆ ท่ีเก่ียวขอ้ง เพื่อใหก้ารจดัตั้งบูธสมบูรณ์แบบ 

 

หลงัจากท่ีพนกังานท่ีปรึกษาได ้ติดต่อ สถานท่ีเพื่อ จองพื้นท่ีจดัตั้งบูธของ ผลิตภณัฑ ์IGGOO แลว้ 

ภายใน อีกวัน ก่อน เต รียมโหลดของเข้าม าในสถาน ท่ี จัดงาน  เพื่ อข้าม าเช็ ค  สถาน ท่ี จัดตั้ งบู ธ 

เพื่อตรวจความเรียบร้อย ว่าบูธ มีปัญหาอะไรหรือป่าว มีขนาดให ญ่หรือเล็ก ติดกับบูธของคู่แข่ง 

ท่ีจ าหน่ายผลิตภณัฑข์องเราหรือไม่  

 

 

ภาพประกอบท่ี 4.11 เตรียมประกอบท่ีจดัวางแสดงโชวสิ์นคา้ 

 

 เ ช็ ค ส ถ า น ท่ี ตั้ ง บู ธ  IGGOO 

เรียบ ร้อยแล้วก็ เต รียมประกอบจัดวางตู้แสดงโชว์สินค้าในพื้ น ท่ีจัดแสดงงานของ บูธ  IGGOO 

 

 

ภาพประกอบท่ี 4.10 ตรวจสอบพื้นท่ี ท่ีจองไวภ้ายในงาน 



ท่ี จ อ งไ ว้ เพื่ อ น า สิ น ค้ า ท่ี จ ะ จัด แส ด งโช ว์ ใน ง าน เข้ าม าล ง ใน บู ธ ง าน  แ ล ะ ต้ อ งท าก ารจัด 

วางใหเ้ป็นระเบียบก่อนท่ี จะจดัวางสินคา้ท่ีจะจ าหน่ายลงไปท่ีจดัแสดงโชวสิ์นคา้ 

 

 

ภาพประกอบท่ี 4.12 จดัวางสินคา้แยกประเภทไฟแสงโซล่าเซลล ์

 

 จัดวางสินค้าท่ี ไฟแสงโซล่าเซลล์ ควรจัดต าแหน่งการวางสินค้าให้เหมาะสมกับการ 

จ าหน่ายสามารถใหบุ้คคลท่ีเดินผ่านไปมาสามารถมองเห็นไดง้่ายวางแยก จากเคร่ืองดูดฝุ่ นหุ่นยนตร์อจัฉริยะ 

เพราะตวัไฟแสงโซล่าเซลลเ์ป็นแค่ตวัเสริม ในการขาย ผลิตภณัฑ ์ของ IGGOO  

 

 
ภาพประกอบท่ี 4.13 จดัวางสินคา้ตวั Top ของผลิตภณัฑ ์

  

จัดวาง เคร่ืองดูดฝุ่ นหุ่นยนตร์ อัจฉริยะให้สามารถ มองเห็นได้ง่ายและน าตัว TOP สุดของ 

ผ ลิ ต ภั ณ ฑ์  IGGOO อ อ ก ม าตั้ ง โ ช ว์ ใ ห้ เ ด่ น ก ว่ า  ตั ว อ่ื น  ๆ เพื่ อ ให้ บุ ค ค ล ท่ี เดิ น ผ่ าน ไ ป ม า 

สามารถมองเห็นโปโมชัน่ท่ีทาง IGGOO ไดจ้ดัขึ้นมาและ น าผลิตภณัฑ์ใหม่ของ IGGOO ออกมา เปิดโชว ์

ในงานน้ีดว้ย เพราะ เป็น Product ใหม่ของผลิตภณัฑ ์



 

 

ภาพประกอบท่ี 4.14 ประกอบบูธในการจ าหน่ายสินคา้เสร็จสมบูรณ์ 

 

หลงัจากท่ี น าสินคา้ท่ีจะจ าหน่ายเขา้มาจดัเรียงทั้งหมดแลว้ อย่างเช่น เคร่ืองดูดฝุ่ นหุ่นยนตร์อจัฉริยะ 

แ ส ง ไฟ โซ ล่ า เซ ล ล์  ต้ อ งน าทั้ ง ห ม ด ม าบ อ ก พ นั ก ง าน ท่ี ป รึ ก ษ าให้ ท ร าบ  ถึ ง ก าร จัด บู ธ 

วา่มีปัญหาอะไรระหวา่งการจดัหรือไม่ก่อนท่ีจะเปิด บูธในวนัถดัไป 

 

 
ภาพประกอบท่ี 4.15 เช็ค สตอ้กสินคา้ทั้งหมด 

 

เช็ ค ส ต้ อ ก สิ น ค้ า  ท่ี น า เข้ า ม า จั ด จ า ห น่ า ย ไ ม่ ว่ า จ ะ เป็ น  เค ร่ื อ ง ดู ด ฝุ่ น หุ่ น ย น ต ร์ 

แสงไฟโซล่าเซลล์และอ่ืน ๆ เพื่อน า ตัวเลขสินค้าท่ีน ามาเจ้ามาจัดจ าหน่ายมาบอก พนักงานท่ีปรึกษา 

วา่สินคา้ท่ีน ามาจ าหน่าย ขาดหรือเกิน ครบหรือไม่ครบ 

 



 

ภาพประกอบท่ี 4.16 ภาพงานวนัเปิดจดัจ าหน่ายสินคา้ 

 

เ ปิ ด จั ด จ า ห น่ า ย สิ น ค้ า ใ น น า ม  IGGOO 

ห ลั ง จ า ก จั ด บู ธ เช็ ค ส ต้ อ ก สิ น ค้ า ทุ ก อ ย่ า ง แ ล้ ว ก็ เ ปิ ด ข า ย สิ น ค้ า ไ ด้ อ ย่ า ง ส ม บู ร ณ์ 

ตามความต้องการของพนักงาน ท่ีป รึกษาท่ี ให้ เร่ิมตั้ งแ ต่  จัดบู ธ  จัด สินค้า  จน ถึ งวัน เปิ ด  งาน 

ไดอ้ยา่งสมบูรณ์แบบ  

 

 

ภาพประกอบท่ี 4.17 การขายสินคา้และแจกโบรชวัร์ 

วนัเปิดงาน เร่ิมจากการขายสินค้าและต้องส่งเสริมกิจกรรมพิ เศษด้วยการ แจก ใบโบรชัวร์ 

ท่ีคิดโปรโมชัน่ขึ้นมาเอง เพื่อส่งเสริมการขายโดยใช ้โปรมัน่ 1 แถม 1 และมี นาทีทองในการ จ าหน่ายสินคา้ 

ในของแต่ละวนั เพื่อดึงดูด ผูบ้ริโภคใหส้นใจ ในส่ิงท่ีเราก าลงัจ าหน่ายและสนใจเขา้มาสอบถามและซ้ือ 

 

 

 



 

ขั้นตอนการเกบ็ของและโหลดสินค้ากลบับริษัท 

ห ลั ง จ า ก  ง า น แ ส ด ง โ ช ว์  สิ น ค้ า เ ส ร็ จ ส้ิ น ต า ม วั น ท่ี ง า น ก า ห น ด ไ ว ้

นกัศึกษาและพนกังานท่ีปรึกษาท่ีเป็นผู ้ควบคุม ในการจดับูธกิจกรรมพิเศษคร้ังน้ีขณะงานเลิก ภายในเวลา 

22.00 น. ตอ้งเขา้ไปภายในงาน เพื่อยกตูแ้สดงโชวสิ์นคา้ท่ีน าเขา้ไปจดัแสดงเอาออกมาน าใส่ รถของบริษทั 

ท่ี บริษัท จัดเตรียมไว้เพื่อยกสินค้ากลับบริษัท และเช็คสต้อค สินค้าท่ีจ าหน่ายไม่หมดว่าเหลือก่ีตัว 

แ ล ะ ต้ อ ง บ อ ก ใ ห้ พ นั ก ง า น ท่ี ป รึ ก ษ า ท ร า บ 

หลังจาก ท่ี โหลดสินค้าท่ี จ าห น่ ายไม่หมดขึ้ น รถและยกตู้แสดงโชว์สินค้าทั้ งหมดของบ ริษัท 

ขึ้นรถหมดแลว้เป็นหน้าท่ี ของ คนขบัรถของบริษทั ท่ีตอ้งน าสินคา้และตูแ้สดงโชวก์ลบับริษทั ส่วนของ 

นกัศึกษาและพนกังานพี่เล้ียง คุณทศพล ตอ้งเขา้ไปเคลียสถานท่ี ก่อนท่ีจะกลบัเพื่อ ตรวจสอบว่า ทางบริษทั 

IGGOO ท่ีมาจ าหน่ายสินค้า ภายในงานว่าได้ท าอะไรเสียหายหรือป่าว อย่างเช่น ท าพรมขาด หรือ 

ท าไฟช็อตภายในบริเวณบูธ เป็นตน้ ก่อนท่ี จะกลบั 

สรุปการปฏิบัติงานการจัดกจิกรรมพเิศษ  

จ า ก ก า ร ป ฏิ บั ติ ง า น ท า ใ ห้ ผู ้ ศึ ก ษ า ท ร า บ ว่ า 

ขั้นตอนในการท างานฝ่ายการออกกิจกรรมพิเศษมีกระบวนการอย่างไรตั้งแต่เร่ิมต้นจนจบกระบวนการ 

ทั้งน้ีผูศึ้กษาไดน้ าเอาองคค์วามรู้ท่ีไดศึ้กษาจากทางมหาวิทยาลยัมาปรับใชใ้นการท างานโดยมีพนกังานท่ีปรึ

ก ษ า ท่ี ค อ ย ใ ห้ ค  า ป รึ ก ษ า  ท า ใ ห้ เ กิ ด ก า ร พั ฒ น า อ ง ค์ ค ว า ม รู้ ต่ า ง   ๆ 

เพิ่มมากขึ้นจนสามารถน าเอามาใชใ้นชีวิตการปฏิบติังานจริงได ้ 

 ในการออกจดักิจกรรมพิเศษในงาน Event ทั้ง 2 งานใหญ่ ผูศึ้กษาพบวา่ ในการออกจดักิจกรรมทั้ง 2 
ค ร้ั ง  ได้ เพิ่ ม ยอดก ารจ าห น่ าย สิ น ค้าให้ กับ  บ ริษัท  ดิ ล อ้ิ งค์  จ ากัด  เพ ราะ เน่ื อ งจาก งานทั้ ง  2 
ง า น เ ป็ น ง า น ท่ี เ ก่ี ย ว กั บ  เ ค ร่ื อ ง ใ ช้ ไ ฟ ฟ้ า ทั้ ง ห ม ด 
เลยท าให้ผูค้นท่ีเดินชมงานนั้นสนใจโปรโมชัน่ท่ีทางบริษทัจดัขึ้นเช่นโปรโมชัน่ 1 แถม 1 ลดราคานาทีทอง 
ล ด แ ล ก  แ จ ก  แ ถ ม  ข ณ ะ ท่ี ก า ร จั ด กิ จ ก ร ร ม เห ล่ า น้ี ขึ้ น ม า ท า ใ ห้ มี  Feedback 
จากผูท่ี้เดินชมงานคือการเขา้มาสอบถามโปรโมชัน่และซ้ือสินคา้ของทางบริษทั   

 

 

 



 

 

 

4.2 งาน ออกแบบโบชัวร์ เพ่ือส่งเสริมการขาย 

นอกเหนือจากงานการจดักิจกรรมพิเศษแลว้ผูศึ้กษาไดรั้บมอบหมายให้ออกแบบโบชวัร์โปรโมชัน่เ

พื่อส่งเสริมการขาย ในงานท่ีได้รับมอบหมายมา ผูศึ้กษาได้คิดโปรโมชั่น 1แถม1 ของสินค้าตัว Top 

สุดของผลิตภณัฑ ์และสินคา้ใหม่ของ บริษทั ดิลอ้ิงค ์จ ากดั ขึ้นมาเพื่อกระตุน้ยอดจ าหน่ายสินคา้ให้มากขึ้น 

เพื่อน าออกมาเผยแพร่ใหก้บัผูท่ี้เขา้มาชมงานใหท้ราบถึงโปรโมชัน่ท่ีได ้จดัขึ้นมาภายในงาน   

 

 

ภาพประกอบท่ี 4.2.1 ภาพโบรชวัร์ IGGOO ONE  

 

Concept งานออกแบบโบรชัวร์ แผ่นน้ีคือ การใช้ผลิตภัณฑ์  ของ  IGGOO ท่ี  ราคาปานกลาง 

ผูค้นทั่วไปสามรถจบัต้องได้ และน าโปรโมชั่น 1 แถม 1 มาใช้ในการออกแบบโบรชัวร์แผ่นน้ี เพื่อ ท า 

มาแจก ให้ผูช้มในงาน เพื่อดึงดูดความสนใจในการซ้ือผลิตภัณฑ์ โดยการใช้โปรโมชั่น 1 แถม 1 น่ีคือ 

Concept ของงาน ออกแบบโบรชวัร์ในงาน Power Buy Expo 2019   

 



 

ภาพประกอบท่ี 4.2.2 ภาพโบรชวัร์ IGGOO WISE 

 

Concept งานออกแบบโบรชัวร์ แผ่นน้ีคือ น าสินค้า ตัว Top ของผลิตภัณฑ์ คือ IGGOO WISE 

ขึ้ น ม า จั ด ร า ย ก า ร  1 แ ถ ม  1 เห มื อ น กั บ  ตั ว  IGGOO ONE ท่ี ต้ อ ง ใ ช้ โ ป ร โ ม ชั่ น 

น้ีก็เพราะการตลาดในการจ าหน่ายสินคา้ เคร่ืองดูดฝุ่ นหุ่นยนตร์อจัฉริยะ มีหลายบริษทัท่ีน าเขา้มาจดัจ าหน่าย 

นกัศึกษาจึงตอ้งคิดโปรโมชัน่ขึ้นมาและตอ้งน าโปรโมชัน่ท่ีนกัศึกษาคิดขึ้นมาน าไปบอกใหพ้นกังานท่ีปรึกษ

าทราบ วา่โปรโมชัน่ท่ี นกัศึกษาคิดขึ้นมา โอเคมั้ย มีผลกระผลเสียอะไร ต่อ บริษทั หรือป่าว 

 

สรุปการปฏิบัติงานออกแบบโบรชัวร์เพ่ือส่งเสริมการขาย 

 จากการท่ี  ได้ปฏิบัติงานนอกเหนือจาก งานจัดกิจกรรมพิ เศษ คือการออกแบบ โบรชัวร์ 

เพื่อส่งเสริมการขาย ผู ้ศึกษาได้ทราบถึงกระบวนการคิด ในการท าโบรชัวร์ส่งเสริมการขาย โดยใช ้

โ ป ร โ ม ชั่ น  1 แ ถ ม  1 แ ล ะ ใ ช้ ผ ลิ ต ภั ณ ฑ์  ข อ ง  IGGOO 

ม า เป็ น แนวคิ ด ในการออกแบบโบรชั ว ร์และคิ ดึ โป รโมชั่น ขึ้ น ม า เพื่ อท าให้ ผู ้คน ท่ี ชม งาน 

สนใจในโปรโมชัน่ของผูศึ้กษาและเขา้มาสอบถามสินคา้ 

 ใ น ก า ร  อ อ ก แ บ บ โ บ ร ชั ว ร์ เพื่ อ ส่ ง เส ริ ม ก า ร ข า ย  ท่ี ผู ้ ศึ ก ษ า ไ ด้ คิ ด ขึ้ น ม า 

และผ่านกระบวนการตรวจสอบจาก พนักงานท่ีปรึกษา จากการคิดโปรโมชั่นและผลิตโบรชัวร์ ในงาน 

Events ใ ห ญ่  ๆ ท่ี ย ก ตั ว อ ย่ า ง ม า  2 ง า น  มี  Feedback 

จากผูท่ี้เดินชมและไดรั้บใบโบรชวัร์ของผูศึ้กษาท่ีจดัท าขึ้นมา คือ ผูท่ี้เดินชมงาน สนใจสินคา้ของ IGGOO 

และสนใจโปรโมชัน่ 1 แถม 1 และซ้ือสินคา้ของบริษทั 



บทที$ 5 

สรุปผลและข้อเสนอแนะ 

5.1 สรุปผลการปฏิบัตงิานสหกจิศึกษา 

 จากการปฏิบติังานสหกิจศึกษาที4 บริษทั ดิลอิ8งค ์จาํกดั เป็นระยะเวลา 16 สปัดาห์ ตั8งแต่

วนัที4 14 พฤษภาคม 2562 ถึง วนัที4 31 สิงหาคม 2562 ในตาํแหน่ง การจดักกิจกรรมพิเศษเพื4อ

ส่งเสริมการขาย ของ บริษทั ดิลอิ8งค ์จาํกดั ไดรั้บมอบหมายในส่วนของงาน การออกจดักิจกรรม

พิเศษ ตามสถานที4ต่าง ๆ มีโอกาสไดล้งพื8นที4จริงในการทาํงาน ศึกษางานในหลายๆขั8นตอน เริ4ม

ตั8งแต่ขั8นตอนก่อนดาํเนินงาน ขั8นตอนดาํเนินงาน และหลงัขั8นตอนการดาํเนินงาน ทาํใหผู้ที้4ศึกษา

ไดรั้บรู้ขอ้มูลต่าง ๆประสบการณ์จากการศึกษางานครั8 งนี8 เป็นอยา่งมาก รู้จกัการปฏิบติัตวัในทาํงาน

ร่วมกบัผูอื้4นไดเ้ป็นอยา่งดี และนาํสิ4งที4ศึกษามาจากมหาวทิยาลยัสยาม มาปฏิบติัจริงในการ ฝึก

งานสหกิจครั8 งนี8 ไดเ้ป็นอยา่งดี และนอกจากนี8การปฏิบติังานครั8 งนี8  ทาํใหผู้ศึ้กษามีความรอบคอบใน

การทาํงานและมีความรับผดิชอบต่อการทาํงานมาก ขึ8น ทั8งในเรื4องของ การตรงต่อเวลาในการ

ทาํงาน และความซื4อสตัวใ์นการทาํงาน 

 ดงันั8นการไปปฏิบติัสหกิจศึกษาไดใ้ชค้วามรู้ที4ศึกษาจากมหาวทิยาลยัสยาม นาํไปใช้

ประกอบการศึกษางานสหกิจไดเ้ป็นอยา่งดี โดยการใชค้วามรู้พื8นฐาน ที4ศึกษาจากมหาวทิยาลยั

สยาม มาปฏิบติังานสหกิจไดจ้ริง โดย มีพนกังานพี4เลี8ยงที4ปรึกษา คอยใหค้าํชี8แนะคาํปรึกษาและ

เทคนิคต่าง ๆในการทาํงาน และระหวา่งการศึกษางาน ไดท้ั8งคาํสอนและคาํติชม และนาํเอาสิ4งที4

พนกังานพี4เลี8ยง ติชมมานี8  มาพฒันาและปรับปรุงตนเองใหดี้ยิ4งขึ8นในการปฏิบติังานในชีวติจริง 

 และนอกจากนี8ยงัมีอุปสรรคในการปฏิบติังานสหกิจศึกษา กคื็อ ในระหวา่งการดาํเนินงาน

นั8นจะตอ้งปฏิบติังานร่วมกบับุคลเป็นจาํนวนมากเลยทาํใหเ้กิดขอ้ผดิพลาดในการทาํงาน เช่นการ 

ออกบูทจดักิจกรรมพิเศษเนื4องจาก มีหลายบุคคลที4ทาํงานร่วมกนั แต่ยงัไม่เขา้ใจในการทาํงานกนั

เท่าไหร่ จึงทาํใหมี้ผดิพลาด ในเรื4องของ การจดับูธ การเช็คสินคา้ การโปโมทสินคา้ ราคาและ 

สรรพคุณของสินคา้ จากความผดิพลาดเหล่านี8ตลอดระยะเวลาที4ปฏิบติังานไดท้าํใหมี้ความเขา้

ใจความ อดทน มีการปรับปรุงตวัเองและรู้จกัแกไ้ข สถานการณ์เฉพาะหนา้และนาํเทคนิคใหม่ๆเขา้

มาปรับปรุงใหดี้ขึ8นในการจาํหน่าย 

5.2 สรุปผลรายงานการปฏิบัตงิานสหกจิศึกษา 

 5.3.1 การจดักิจกรรมพิเศษเพื4อส่งเสริมการขาย ของบริษทั ดิลอิ8งค ์จาํกดั โดยสรุปผลการ

ดาํเนินงานดงันี8  



 - ขั8นก่อนการดาํเนินงาน 

 - ขั8นตอนการดาํเนินงาน 

 - ขั8นตอนสรุปผลการดาํเนินงาน 

 5.3.2 เพื4อศึกษาการจดักิจกรรมพิเศษของ บริษทั ดิลอิ8งค ์จาํกดั 

 5.3.3 เพื4อใหท้ราบถึง อุปสรรค และปัญหาในการปฏิบติังานสหกิจ ไดรู้้จกัวธีิการแกไ้ข

ปัญหาเฉพาะหนา้ได ้สรุปไดว้า่ปัญหาจากการปฏิบติังานนี8 คือ การจดับูธ การพดูคุณสมบติัของ

สินคา้และราคาของสินคา้ นาํขอ้ผดิพลาดมาแกไ้ขปัญหาในการปฏิบติังานปรับปรุงเทคนิคในการ

ขายใหม่ๆ 

 

5.3 ข้อเสนอแนะการปฏิบัตงิานสหกจิศึกษา 

5.2.1 งานที4ผูศึ้กษาไดรั้บมอบหมาย ทั8งหมดเป็นการ ปฏิบติังานจริงในการทาํงานร่วมกบั

คนหมู่มาก จึงตอ้งมีความอดทน กระตือรือร้นและมีความรับผดิชอบในหนา้ที4เป็นอยา่งมาก 

5.2.2 ในการปฏิบติังานตอ้งมีความรับผดิชอบและความรอบคอบเป็นอยา่งมาก เนื4องจาก

ตอ้งเป็นคน จดับูท เช็คสตอ้กสินคา้และตรวจสินคา้ เพื4อใหข้องที4นาํมาออกงานในแต่ละครั8 ง ครบ

และไม่ขาดไม่เกิน และรวมถึงปัญหา สินคา้สูญหาย รวมถึงความรอบคอบในเรื4องของ ตวัเลข ราคา

สินคา้หากมีตวัเลขผดิพลาดตวัใดตวันึงไป อาจจะทาํใหส่้งผลเสียถึงตวัเองและบริษทั ดิลอิ8งค ์จาํกดั   
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